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1. Inder Facility-Services-Branche gewinnen zur-

zeit mittelgrosse, patronalgefiihrte Firmen zu-
nehmend das Vertrauen von Kunden. Grosse

Facility-Services-Unternehmungen verlieren
nach Ubernahmen immer wieder Mandate an
kleinere Firmen, bei welchen der Kunde das
Personliche in der Philosophie und der Be-
treuung noch spdrt.

Unsere Erwartungen fir das 2007 sind, auf-
grund unserer umfassenden Dienstleistun-
gen, sehr hoch. Wir gehen von einem organi-
schen Gruppenwachstum von iber 10 Prozent
aus. Unser optimiertes Dienstleistungsange-
bot im Bereich der infrastrukturellen Facility

Services kommt bei unseren Prasentationen
sehr gut an. Ich denke, es gibt zurzeit kein
vergleichbares Produkt mit einem entspre-
chenden Preis-Leistungs-Verhaltnis.

. Das grosste Wachstumspotenzial haben wir

im Dienstleistungsbereich der infrastruktu-
rellen Facility Services. In diesem Bereich
sehen wir auch fiir unsere Kunden den gréss-
ten Nutzen, insbesondere fir die Kunden mit
grosseren Portfolios.




